
汇率风险管理产品介绍及案例 

 

产品一:远期结售汇 

产品简介：远期结售汇，是指银行与境内机构协商签订远期结售汇

合同，约定将来办理结汇或售汇的外汇币种、金额、汇率和期限；

到期外汇收入或支出发生时，即按照该远期结售汇合同订明的币

种、金额、汇率办理结汇或售汇。如果客户无法确定未来具体交割

日期，只能确定一个时间段，可选择与银行叙做远期结售汇择期交

易。在择期交易形式下，交割日的范围可以从签约日至到期日的整

个期间，也可以定于该期间内某两个具体日期或具体月份之间。 

 

产品功能：远期结售汇可以帮助企业锁定远期汇率，固定成本，有

效规避市场汇率波动的风险。企业经常项下和资本与金融项下的外

汇收支均可向银行申请办理远期结售汇，进口企业可通过远期售汇

提前锁定购汇成本；出口企业可通过远期结汇提前锁定出口收益。 

 

办理指引：1.远期结售汇业务实行实需原则。远端企业需提供能够

证明其真实需求背景的书面材料。外汇资金的来源和使用须符合国

家外汇管理规定。2.远期业务的履约宽限期最长不得超过签约银行

规定的宽限期，在宽限期内办理的交割视同如约交割，展期后的业



务不再设立宽限期。3.企业需缴纳一定比例的保证金或占用银行授

信额度，缴纳比例请咨询办理银行。 

 

案例：远期结汇 

辖内某电器制造出口企业，年出口额约 2500 万美元，每月预计回

款 200 万美元左右。为应对 2021 年汇率波动、做好汇率风险管理，

该企业与银行签订远期结汇合约，锁定了 2021 年每月结汇 100 万

美元，2020 年 11 月，美元即期结汇汇率约为 6.6024；该企业锁定

的远期结汇汇率，最近为 2021 年 1月 6.6299、最高为 2021 年 12

月的 6.7674。2021 年以来，人民币兑美元大幅升值，截至 2021 年

6 月 11 日，结汇汇率已升至 6.3761 左右。企业通过在银行办理远

期结汇，提前锁定了收益，规避了人民币汇率升值风险。 

 

产品二：远期外汇买卖 

产品简介：远期外汇买卖，是指外汇买卖成交时，双方不立即办理

交割，而是按照远期外汇合约中规定的币种、数额、汇率和交割日

期，于到期日进行交割的外汇交易。如果客户无法确定未来具体交

割日期，只能确定一个时间段，可选择与银行叙做远期外汇买卖择

期交易，约定在未来某一时间段内的任意时点，以事先约定的金额

和汇率进行外汇交易。 



 

产品功能：远期外汇买卖最重要的用途是能够帮助企业提前确定未

来某日或某一时间段的外汇买卖汇率、锁定汇率风险，规避由于未

来汇率变动给企业带来的潜在损失。 

 

办理指引：1.远期外汇买卖需符合展业三原则。外汇资金的来源和

使用须符合国家外汇管理规定。2.企业需缴纳一定比例的保证金或

占用银行授信额度，缴纳比例请咨询办理银行。 

 

案例：某大型企业由于产业升级，需要进口一批设备，预计 6个月

后需要付汇 1000万欧元，企业目前持有美元收汇资金 1300万美元。

考虑到欧元汇率波动较大，且企业实际持有美元资金，1月 13日，

企业在银行办理了本金为 1000万欧元的买欧元卖美元远期外汇买

卖业务，交割日为 7月 15日，锁定汇率为 1.2250。到期日 7月 15

日，不管市场价格如何变化，企业都可以通过 1.2250的价格买入

欧元卖出美元，有效规避了欧元汇率波动带来的风险。 

 

 



产品三：人民币外汇掉期 

产品简介：人民币外汇掉期，是指境内机构与银行有一前一后不同

日期、两次方向相反的本外币交易。 

 

产品功能：人民币外汇掉期能够帮助企业解决中短期外汇资金来源

问题，调剂本外币资金余缺，从而提升其资金筹措与管理的灵活性，

降低资金综合成本，并能够帮助企业规避远期汇率风险，提前锁定

成本收益。 

 

办理指引：1.人民币外汇掉期业务实行实需原则。近端和远端企业

需提供能够证明其真实需求背景的书面材料。外汇资金的来源和使

用须符合国家外汇管理规定。2.企业需缴纳一定比例的保证金或占

用银行授信额度，缴纳比例请咨询办理银行。 

 

案例：某外贸企业近期收到一笔 1000万美元的货款，计划用于在

境内采购原材料，同时该企业需要进口原材料并于 3个月后（7月

15日）支付 1000万美元的货款。此时，企业可以办理一笔即期结

汇远期购汇（三个月）的掉期业务，企业的成本约为 410个基点，

通过掉期交易，企业以较低的成本解决了资金时间错配的矛盾，达

到了规避风险的目的。 



 

 

产品四：人民币外汇货币掉期 

产品简介：人民币外汇货币掉期，是指在约定期限内交换约定数量

人民币与外币本金，同时定期交换两种货币利息的交易协议。本金

交换的形式包括：一是在协议生效日双方按约定汇率交换人民币与

外币的本金，在协议到期日双方再以相同的汇率、相同金额进行一

次本金的反向交换；二是中国人民银行和国家外汇管理局规定的其

他形式。利息交换指双方定期向对方支付以换入货币计算的利息金

额，可以固定利率计算利息，也可以浮动利率计算利息。 

 

产品功能：货币掉期是一项国际上常用的债务风险管理工具，可以

达到规避汇率、利率风险，降低融资成本的目的。货币掉期也可用

于将企业一种货币的资产转换为另一种的货币，获得更高的资产收

益。 

 



办理指引：企业办理货币掉期业务应该具有对冲外汇风险敞口的真

实需求，办理结汇的外汇资金应为按照外汇管理规定可以办理即期

结汇的外汇资金。企业近远端交易需符合实需原则。 

 

案例：某外贸企业近日收到 100万美元，近期亟需人民币资金用于

经营周转，但一年后需付汇 100万美元。银行推荐企业叙做货币掉

期业务，约定：期初：企业按照汇率（假设为 6.40），即期将美元

换成 640万元人民币。期末：按照 100万美元本金，银行向企业支

付美元利息（利率假设为 3.0%），作为交换，企业需要按照 640万

元人民币本金，向银行支付人民币固定利息（利息假设为 4.5%）。

通过办理货币掉期，企业既满足了当期人民币资金使用需求，同时

又规避了汇率波动风险，与美元质押办理人民币融资相比，成本大

幅下降，有助于财务成本管理。 

 

产品五：人民币外汇期权 

产品简介：人民币外汇期权，是指合约买方在向出售方支付一定期

权费后，所获得的在未来约定日期，按照约定汇率用人民币买进或

者卖出一定数量外汇的选择权。企业买入外汇期权，是指企业支付

给银行一笔以人民币计价的期权费，以获得在未来某一约定日期以

约定汇率进行约定数量结售汇交易的权利；企业卖出外汇期权则相



反，企业卖出权利，到期时必须根据期权买方的要求，以约定汇率

进行约定数量结售汇的交割或买方放弃行权，无论买方是否行权，

企业都会获得一笔期权费收入。 

 

产品功能：人民币外汇期权主要应用于人民币汇率风险管理。买入

期权的功能主要包括：规避人民币汇率波动的市场风险，锁定企业

购汇或结汇成本。 

期权有以下四种交易方式： 

1.买入看跌期权，企业在期初支付期权费用后从银行买入看跌期

权，获得在未来特定时间按照约定价格结汇的权利，到期企业可以

在市场价格和约定价格中以更优价格交割。 

2.卖出看涨期权，企业在期初向银行卖出看涨期权，约定行权价格

与行权日期，并获得期权费。行权日银行有权选择是否要求企业以

约定价格结汇。 

3.买入看涨期权，企业期初在支付期权费后从银行买入外币看涨期

权，获得在未来特定时间内按照约定价格购汇的权利，到期企业可

以在市场价格和约定价格中以更优价格购汇。 

4.卖出看跌期权，企业在期初向银行卖出看跌期权，约定行权价格

与行权日期，并获得期权费。行权日银行有权选择是否要求企业以

约定价格购汇。 



 

办理指引：1.企业办理人民币外汇期权业务应具有对冲外汇风险敞

口的真实需求背景。人民币期权合约行权所产生的企业外汇收支，

不得超出企业真实需求所支持的实际规模，且交割资金应为符合相

关外汇管理规定可以办理即期结售汇业务的资金。2.企业需缴纳一

定比例的保证金或占用银行授信额度，缴纳比例请咨询办理银行。 

 

案例 1：结汇方向买入外汇看跌期权 

    11 月 11 日，即期汇率 6.6200，某企业预期未来 1 个月有 

1000 万美元外汇收入须办理结汇。为防范人民币升值风险，同时享

有汇率可能贬值带来的好处，企业买入 1个月期限，执行价 6.5700

的美元看跌期权，期初支付期权费 16 万元人民币。到期日，若人

民币汇率升值至 6.5000，则企业行权，可按照 6.5700 价格结汇，

成功规避了升值风险；若人民币汇率贬值至 6.8000，则企业放弃行

权，可按照 6.8000 结汇，享受人民币汇率有利变动带来的好处。

通过买入外汇看跌期权，企业可将未来结汇的最差汇率锁定在期权

的执行价水平，在规避人民币升值风险的同时，可享受人民币汇率

可能贬值带来的好处。 

案例 2：结汇方向卖出外汇看涨期权 



    11 月 11 日，即期汇率 6.6200，1 个月远期结汇汇率为 6.6380。

某企业 1个月后有 1000 万美元外汇收入需要结汇，为降低人民币

升值的风险，同时获取较好的结汇价，企业向银行卖出美元看涨期

权，期限 1个月，执行价 6.7000，收到期权费 20 万元人民币。到

期日，若即期汇率为 6.6700，银行买入的看涨期权不行权，则企业

按照市场价 6.6700 结汇。考虑到期初期权费收入后，企业实际结

汇价为 6.6900，优于到期时办理即期结汇，也优于期初办理远期结

汇。需关注的是，若到期人民币汇率大幅升值，企业仍需承担一定

汇率波动风险。例如，到期时市场汇率为 6.5700，银行买入的看涨

期权不行权，则企业按照 6.5700 结汇，考虑到期初期权费收入后，

企业实际结汇价为 6.5900，差于期初办理远期结汇，但优于到期办

理即期结汇；若到期人民币汇率大幅贬值，企业仍需按照约定的执

行价结汇，无法享受贬值带来的好处。例如，到期时市场汇率为

6.9000，银行买入的看涨期权行权，企业按照 6.7000 结汇，考虑

到期初期权费收入后，企业实际结汇价为 6.7200，优于期初办理远

期结汇，但差于到期办理即期结汇。通过卖出外汇看涨期权，企业

一方面在期初收到期权费收入，从而改善到期结汇的价格；但另一

方面也将未来结汇的最优汇率锁定在期权的执行价水平，在人民币

大幅升值场景下仍面临一定汇率风险，也无法享受人民币大幅贬值

带来的好处。 



 

产品六：订单融资 

产品简介：订单融资，是指银行为支持国际贸易项下出口商备货出

运，应出口商的申请，根据其提交的销售合同或订单，向其提供用

于订单项下货物采购的专项贸易融资。 

 

产品功能：满足供应商备货装运的融资需求，通过提前结汇规避汇

率风险，帮助供应商扩大贸易机会，减少资金占用。 

 

办理指引：1.适用对象为出口商持有订单，需要在采购或生产环节

得到资金支持，同时规避汇率风险。2.企业需缴纳保证金或占用银

行授信额度，缴纳比例请咨询办理银行。 

 

案例：某公司为一家生产小型发动机的企业，单个订单金额大，且

产品生产、回款周期较长，使得企业在备货阶段资金较为紧张，影

响了企业生产经营规模的进一步扩大。银行向该公司推荐了订单融

资业务，企业提供订单合同等相关单据后，即可获得最高合同金额

80%的外汇融资，并在办理结汇后，专项用于原材料采购，有效解

决企业备货期间的资金需求，同时避免未来因人民币汇率波动给企

业带来财务核算上的不确定性。订单融资手续简便，凭订单即可获



得资金支持，满足供应商备货装运的融资需求，能够根据企业业务

情况提供本/外币资金融通。 

 

产品七：出口再议付 

产品简介：出口再议付，是指银行在收到远期信用证项下单据并审

单后，将单据交寄出口再议付合作行，由再议付合作行向出口商提

供无追索权的即期融资资金业务。 

 

产品功能：通过叙做出口再议付提前结汇，规避汇率风险，获得资

金融通。 

 

办理指引：1.适用对象为有进出口经营权，采用信用证方式结算的

出口商。2.企业需缴纳保证金或占用银行授信额度，缴纳比例请咨

询办理银行。 

 

案例：某公司对印度的出口业务全部采用信用证（L/C）方式结算，

收款账期为 180 天。因账期较长，公司常感到资金紧张，同时汇率

的波动也使公司希望尽快锁定收汇价格。银行向该公司推荐了出口

再议付业务，公司向银行提供全套信用证项下单据后，银行审单并

将单据交寄出口再议付合作行，由再议付合作行向出口商提供发票



面值 90%的无追索权融资资金。出口再议付业务手续简单，可无追

索权买断出口应收账款，获得资金支持，提前结汇，规避汇率风险。 

 

产品八：福费廷 

产品简介：福费廷业务，是指银行无追索权地买入因商品、服务或

资产交易产生的未到期债权。通常该债权已由金融机构承兑/承付/

保付。 

 

产品功能：福费廷能帮助出口企业规避汇率、利率、信用、国家风

险，获得资金融通，优化财务报表，还能帮助出口企业以延期付款

的条件促成与买家的交易，增加贸易机会。企业可提前向银行咨询

福费廷报价并将相应的成本转移到产品价格中去，从而转嫁融资成

本。 

 

办理指引：1.福费廷适用对象为有进出口经营权，采用远期信用证

方式结算的出口商；2.企业需缴纳保证金或占用银行授信额度，缴

纳比例请咨询办理银行。 

案例：某公司在业务拓展过程中，接到一笔西班牙的订单，由于双

方为首次叙做业务，约定采用远期信用证方式结算，付款方式为提

单装运日后 120 天。由于进口商是该公司的新客户，该公司对企业



情况了解不充分，对收款安全性存在较大顾虑，同时，由于人民币

对美元汇率波动较大，趋势难以预测，企业担心到期后因汇率波动

吞蚀利润，遂向银行提出福费廷业务申请。该开证银行有金融机构

授信额度，可由银行直接叙做福费廷业务，银行对该笔应收账款提

供无追索权的买断融资。企业提早获得资金周转，并获得银行后续

进口商付款催收等相关服务。同期，人民币小幅升值，企业通过贸

易融资有效规避了汇率风险。 

    福费廷业务可以帮助出口企业规避各类风险，获得资金融通，

优化财务报表，还能帮助出口企业以延期付款的条件促成与买家的

交易，增加贸易机会。企业可提前向银行咨询福费廷报价并将相应

的成本转移到产品价格中去，从而转嫁融资成本。 

 

 

 

 

                            国家外汇管理局孝感市中心支局 


